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Übernahme der 
vollständigen Abwick-
lung zur Platzierung 
der Verträge

Gerade bei Krankenversicherungen und 

Berufsunfähigkeitsversicherungen kommt 

es auf eine professionelle Antragstellung 

an. Einerseits besteht die Verpflichtung 

zur vollständigen Angabe aller erfragten 

Gesundheitsdaten. Andererseits kommt es 

dabei aber auch darauf an, die Antragsfra-

gen nicht über das erforderliche Maß hinaus 

zu beantworten. Dafür stehen wir Ihnen mit 

langjähriger Erfahrung zur Seite.

Lebenslange 
Betreuung

Da sich Ihre Lebensumstände, die Ein-

kommenssituation, der Familienstand 

im Zeitablauf verändern, ist unsere mit 

Ihnen erstellte Vorsorge- und Finanzpla-

nung regelmäßig an Ihre persönlichen 

Verhältnisse anzupassen. Dies gehört 

ebenso zu unseren Dienstleistungen, 

wie die laufende Betreuung Ihrer Vor-

sorgeverträge.

Fazit: Nur unabhängige Beratung ist 

gute Beratung. Dafür steht die Aures. 

Probieren Sie es aus.

Die Aures Finanz AG & Cie. KG ist als 

Versicherungsmakler und Finanzmakler ein 

auf sämtliche Formen der Altersvorsorge 

spezialisiertes Beratungsunternehmen. 

Spätestens seit Inkrafttreten der Versiche-

rungsvermittlungsrichtlinie im Sommer 2008 

sind Versicherungsvermittler verpflichtet, 

unaufgefordert anzugeben, ob sie unabhän-

gig von den Interessen einzelner Banken und 

Versicherungen oder abhängig für eine oder 

wenige bestimmte Gesellschaften vermitteln.

Nur der Status des Versicherungsmaklers 

erlaubt eine wirklich unabhängige Markt-

analyse und Produktauswahl. Und diesem 

Status hat sich die Aures seit ihrer Gründung 

im Januar 2005 verschrieben.

Was wir von unseren Produkt- und Koopera-

tionspartnern erwarten, dürfen Sie auch von 

uns erwarten: Diskretion, Kontinuität und 

hochspezialisierte Kompetenz. 

Wer ist Aures?
Andreas Bürse-Hanning war nach abge-

schlossenem Studium der Versicherungs-

wirtschaft  13 Jahre bei einem führenden 

Industrieversicherungsmakler in Hamburg 

und Mülheim tätig. Von 1999 bis 2004 war 

er dort Geschäftsführer für das Privatkun-

dengeschäft. Herr Bürse-Hanning ist Spre-

cher des Vorstands.

Wolfgang Kloos  war seit Oktober 2000 für 

den gleichen Industrieversicherungsmakler 

als Kundenberater und Spezialist für be-

triebliche Altersversorgung tätig.  

Als Versicherungskaufmann war er zuvor 

7 Jahre lang für die Aachener & Münchener 

Lebensversicherung AG als Fachreferent und 

Verkaufsförderer im Bereich Betriebliche 

Altersversorgung tätig.

Tilo Neumann führte das Privatkundenge-

schäft dieses Industrieversicherungsmaklers 

seit Juni 2000 für den Standort Stuttgart. 

Zuvor leitete er 5 Jahre lang eine Filiale 

der Commerzbank AG. Herr Neumann 

ist Diplom-Agraringenieur und Certified 

Financial Planner (CFP) und leitet heute das 

Aures-Büro in Stuttgart. 

Die Aures Dienstleistung ist ganzheitlich 

und wenn Sie es wünschen lebensbeglei-

tend. Im Einzelnen:

Private Finanzplanung
Die Analyse existenzieller Risiken, Ihrer Ver-

sorgungssituation im Alter, Ihres Vermögens 

und Ihrer Kapitalanlagen ist Voraussetzung 

für die Entscheidung über zukünftige 

Investitionen. Die dazu notwendigen Infor-

mationen über den Stand Ihrer Versorgung 

und Ihrer Kapitalanlagen sowie konkrete 

Empfehlungen zur Optimierung erhalten 

Sie durch eine private Finanzplanung. Die 

private Finanzplanung verdeutlicht Ihnen 

Einsparpotentiale bei Ihren bisherigen 

Versorgungen und sie macht deutlich, 

wie Sie sich auch unter steuerlichen Ge-

sichtspunkten eine leistungsfähige und 

passende Altersversorgung aufbauen.

Unabhängige und 
transparente Produkt-
ausschreibung
Auch wenn Sie auf eine private Finanzpla-

nung verzichten: Sie haben immer den An-

spruch auf unsere unabhängige Ausschrei-

bung Ihres Absicherungs- und Anlagebedarfs. 

Dabei berücksichtigen wir, wenn es zu Ihnen 

passt, gern auch ausländische (insbesondere 

britische) Anbieter. Das Ergebnis der Aus-

schreibung stellen wir Ihnen zur Verfügung, 

damit Sie nachvollziehen können, welche 

Empfehlung Sie erhalten.

Damit nimmt Aures Ihnen den aufwändigen 

Marktvergleich ab, den Sie sonst wahr-

scheinlich nur bei einer eingeschränkten 

Anbieterauswahl durchführen würden. Viel 

wichtiger ist aber, dass Sie bei der richtigen 

Vertragspartnerauswahl häufig erhebliche 

Ersparnisse und deutlich stärkere Leistungen 

erzielen. Diesen Einkaufsvorteil geben wir 

vollständig an Sie weiter.

     Die UnABhängigen 
        eXPeRTen FÜR
      ALTeRsVoRsoRge       

Aures Finanz AG & Cie. KG
Mintarder Str. 18 a
45481 Mülheim an der Ruhr
Tel.  0208/ 810 820 1
  0208/ 810 820  4
Fax. 0208/ 810 820 21
info@aures.ag
www.aures.ag
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Monatsbeitrag des
TOP-Anbieters

Kostenunterschiede 
Top oder Flop?:

55,25 € 

27,61 € 

156,60 € 101,36 € 44.999,40 € 

93,35 € 65,74 € 15.777,60 €

Monatsbeitrag des
FLOP-Anbieters

Gesamtersparnis
über die gesamte
Vertagslaufzeit

Ersparnis
monatlich

30 Jähriger Einzelhändler:
Absicherung einer monat-
lichen Berufsunfähigkeits- 
rente von 1.000 Euro bis 
zum Alter 67

40 Jähriger Familienvater: 
20-jährige Absicherung eines 
Immobilienkredites durch 
eine Risikolebensversiche-
rung mit 200.000 Euro 
Todesfallleistung

Monatlicher 
Rentenanspruch des 

TOP-Anbieters

Leistungsunterschiede 
Top oder Flop?

568,77 € 

159,-- € 

450,- € 1.425,24 € 

117,-- € 504,-- € 

Monatlicher 
Rentenanspruch des 

FLOP-Anbieters

Gesamtvorteil
jährlich

Sofort beginnende private 
Rentenversicherung eines 
65-Jährigen Ruheständlers 
mit 100.000 Euro Einmal-
beitrag

 
Rüruprente für eine 48-jäh-
rige Einzelunternehmerin; 
Endalter 60 und einmalige 
Anlage der Tantieme aus 
dem Unternehmen in Höhe 
von 20.000 Euro

Voraussichtliche 
Ablaufleistung des 

TOP-Anbieters

Voraussichtliche 
Ablaufleistung des 

FLOP-Anbieters

81.374 € 54.545 € 26.829 € 

Gesamtvorteil

Betriebliche Altersversor-
gung (Direktversicherung) 
für einen 30 Jährigen. 
Ablaufalter 67; 
Monatsbeitrag 75.- Euro

Selbstverständlich ist ein gün-
stiger Preis nicht das einzige 
Mittel der Wahl. Aus diesem 
Grunde bewertet Aures laufend 
die Qualität der Anbieter unter 
Heranziehung aller einschlägigen 
Finanzstärke- und Produktratings. 
Die in den Grafiken angegebenen 
TOP-Angebote sind durchweg 
von qualitativ einwandfreien 
Gesellschaften.

Auch diese Beispiele machen die 
außerordentlichen Leistungsun-
terschiede im Finanzdienstleis-
tungsmarkt deutlich. Machen Sie 
sich aber bitte bewusst, dass erst 
die steuerliche und individuelle 
Anpassung an Ihre persönliche 
Situation am Ende auch zu einem 
passenden Ergebnis führt.

Leistungsunterschiede 
Top oder Flop?


