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Aktienchancen ohne Risiko

INDEXPOLICEN gelten als zukunftstrachtige Alternative zu klassischen Lebens- und
Rentenversicherungen. Wie sich der Trend zur neu vermarkteten Kompromissformel
aus Sicherheit und Chancen entwickelt, hdngt von Vermittlern und Kunden ab.

anche Begriffe aus dem Voka-
M bularbaukasten der Versiche-

rungsmanager  erscheinen
mittlerweile dermafen, nun ja, abgedro-
schen, dass sich selbst das hartgesottens-
te Phrasenschwein nach neuen, originel-
leren Sprachbildern sehnen diirfie. Ne-
ben der ,,Glaskugel®, die kein Versicherer
im Schrank hat, aber so gerne hétte, ge-
hért die ,,eierlegende Wollmilchsau®, die
kein Versicherer im Stall hat, aber so
gerne hitte, zum verlésslichen Drei-Eu-
ro-Lieferanten.

Gleichwohl lassen die Produktplaner
der Assekuranz nichts unversucht, um
dem Idealzustand eines vermeintlich per-
fekten Produkts moglichst nahezukom-
men. Wenn aus den Zuchtergebnissen
erst einmal nur eine ,,Wollmilchsau® her-
vorgeht, wire das schon ein groBer Er-
folg. So mancher Versicherer hofft nun
darauf, dass die Indexpolice dieses Pro-
dukt sein konnte. Fine feste Verzinsung
liefert dabei gewissermaflen die Wolle,
die den Kunden ein wohliges Gefiihl der
Geborgenheit vermittelt, wihrend die
Teilhabe an einem Aktienindex fiir die
fetthaltige Milch sorgt, die den Rendite-
durst des Kunden stillen soll.

Fiir Dr. Jirgen VoB, Vorstand der
Niirnberger Lebensversicherung, verbin-
den Indexrenten dann auch ,,das Beste
aus zwei Welten“. Die Sicherheit einer
konventionellen privaten Rentenversiche-
rung werde dabei mit der Moglichkeit
kombiniert, so VoB, ,,dhnlich einer fonds-
gebundenen Versicherung, an positiven
Entwicklungen der Aktienmérkte zu par-
tizipieren®.

Die Mischrezeptur trifft in diesen
Zeiten genau den Geschmack der Bran-
che. Denn die Gesellschaften wissen nur
allzu gut, dass klassische Lebens- und
Rentenversicherungen kaum noch in der
Lage sind, den Spagat zwischen Sicher-
heit und Ertrag zu meistern, ohne dass es
dabei gewaltig knirscht. Fiir klassische
Neuvertriige erhalten Kunden seit Jahres-
beginn nur noch einen garantierten Zins
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von 1,25 Prozent — im Jahr 2000 lag
dieser noch bei 4,0 Prozent. Der erodie-~
rende Garantiezins wire angesichts der
anhaltenden Niedrigzinsphase ja fiir vie-
le Kunden noch akzeptabel, wenn im
Gegenzug wenigstens die Renditechan-
cen stiegen. Doch das tun sie nicht. Im
Gegenteil: Die laufende Verzinsung, die
Kunden inklusive Garantiezins gutge-
schrieben wird, befindet sich seit Jahren
im Sinkflug. Fiir 2015 liegt diese durch-
schnittlich bei 3,1 Prozent — Tendenz
weiter fallend. Der Grund: Die Lebens-
versicherer sind dazu verpflichtet, die
Beitrige der Klassik-Kunden konservativ
anzulegen. Bis zu 90 Prozent der Finnah-
men werden deshalb in festzverzinsliche
Wertpapiere investiert. Doch diese wer-
fen aufgrund der Niedrigzinspolitik der
Europdischen Zentralbank (EZB) immer
weniger ab. Zehnjahrige Bundesanleihen
bewegen sich in der Neuanlage kaum
iiber der Null-Prozent-Marke. Zugleich
laufen fortwihrend zinsstirkere Titel
aus, die die Versicherer einst zu Hoch-
zinszeiten abgeschlossen hatten.

In dieser prekdren Lage, die im
schlimmsten Fall die finanzielle Stabilifit
der Branche gefihrden konnte, nimmt
der Erwartungsdruck in den Produkt-

Dickes Plus nach zwdlf Jahren

Durchschnittliche jahrliche Rendite bei
Wah! der indexpartizipation im EuroStoxx50
(nach Abschluss- und Verwaltungskosten).
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schmieden der Lebensversicherer stetig
zu. Die Aktuare sind aufgefordert —nicht
zuletzt auf ausdriicklichen Wunsch der
Finanzaufsicht BaFin —neuartige Losun-
gen in der Altersvorsorge auszutiiffteln,
bei denen das Anlagerisiko verstérkt auf
den Kunden iibergeht. Die Gestaltung
marktfahiger Produkte erweist sich dabei
als recht mithsamer Lernprozess. So hat
sich in der Branche erst nach und nach
die Erkenntnis durchgesetzt, dass die
Deutschen keine Policen abschlieBen
wollen, die ihnen nicht ein Mindestmaf
an Sicherheit bieten — und sei es nur das
Versprechen, im ,,Worst Case* die einge-
zahlten Beitrfige in Form einer sogenann-
ten Bruttobeitragsgarantie zuriickzuer-
halten.

Die Indexpolice soll diesem Bediirf-
nis nach Sicherheit Rechnung tragen,
denn ihr Charakter dhnelt dem einer risi-
koscheuven klassischen Lebensversiche-
rung — gepaart mit einem Schuss Neugier
auf hohere Renditechancen. ,,Dieses Pro-
dukt erm&glicht eine Beteiligung an den
Wertsteigerungen der Aktienmérkte oh-
ne ein Verlustrisiko®, sagt Andreas Biir-
se-Hanning, Vorstandsvorsitzender des
Versicherungs- und Finanzmaklers Au-
res in Miilheim an der Ruhr.

Eine Indexpolice funktioniert so,
dass sich der Versicherte jahrlich zwi-
schen einer klassischen Uberschussbetei-
ligung oder der Partizipation an einen
Aktienindex —in manchen Féllen auch an
einem Mix aus mehreren Indizes — ent-
scheiden kann. Im Unterschied zur Klas-
sik wird die garantierte Verzinsung je-
doch nicht bis zum Vertragsablauf, son-
dern immer nur fiir die jeweils kommen-
den zwolf Monate garantiert. Auch die
Indexpartizipation wird jéhrlich neu
festgelegt. Das jeweils erreichte Ver-
tragsguthaben bleibt dabei iiber die ge-
samte Laufzeit im Sicherungsvermdgen
des Versicherers angelegt. Mit diesem
sogenannten ,,Lock-in“~Verfahren (siehe
Grafik auf Seite 42) kann dem Versicher-
ten zu keinem Zeitpunkt ein Wertverlust



Cash.Versicherungen

entstehen ~ sieht man einmal von einem
moglichen realen Wertverlust durch die
Inflation ab.

Der Kunde konne jéhrlich entschei-
den, ,,ob das Guthaben an positiven Ent-
wicklungen partizipieren soll oder — in
erwarteten Schwéichephasen — eine fest-
gelegte Verzinsung erhalten soll*, erliu-
tert Niirnberger-Vorstand VoB das Kon-
zept. Sein Haus hat die Verzinsung fiir
das in 2015 beginnende Indexjahr bei 3,3
Prozent festgeschrieben. Auch eine Mi-
schung aus Indexpartizipation und siche-
rer Verzinsung sei moglich, fithrt VoB
aus. Man halte daher die im Januar 2015
auf den Markt gebrachte Dax®-Rente fiir
»eine sehr attraktive und auch flexible
Alternative zur Klassik™ Bei der Dax®-
Rente kénnen sich Kunden zwischen dem
klassischen Deutschen Aktienindex Dax
oder dem Dax Risk Control 20 RV (TR)
(kurz: Dax RC 20) entscheiden. Bei Letz-
terem werden die Kursschwankungen
laut Niirnberger durch eine ergéinzende
Geldmarktanlage begrenzt.

Doch die Versicherer sind nicht nur
darauf bedacht, die Kursschwankungen
zu begrenzen, sondern auch die mogli-
chen Gewinne nach oben. Dies ist die
Kehrseite des Versprechens an den Kun-
den, dass Verluste ausgeschlossen wer-
den. Meist werden die Zuwichse mit ei-
nem sogenannten Cap gedeckelt. Er wird
von den Versicherern jedes Jahr neu fest-
gelegt. Die Obergrenzen liegen zwischen
drei und vier Prozent im Monat. Im In-
dexkonzept der Niirnberger ist die mo-
natliche Rendite bei 3,0 Prozent in der
Dax-Variante und 3,7 Prozent in der Dax-
RC-20-Version gedeckelt. Dass dabei so
manchem Policeninhaber der Gedanke
kommen kénnte, ,,zu kurz gekommen zu
sein“, nimmt Vorstand Vof in Kauf,
»Dass der Kunde dieses Gefiihl haben
konnte, liegt an der Grundkonstruktion
des Produktes. Die Existenz des Caps ist
sozusagen der Preis dafiir, dass der Kun-
de auch bei negativen Wertentwicklun-
gen des Indexes niemals einen Wertver-
lust erleiden kann .

Bei den Indexrenten werde diese Ga-
rantie aus den monatlichen Renditen
oberhalb des Caps finanziert, erklirt
VoB. ,,Nach unserer Erfahrung leuchtet

Jiirgen VoB, Niirnberger: ,Die Existenz des
Caps ist der Preis dafiir, dass der Kunde
niemals einen Wertverlust erleidet.”
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Bei Indexpolicen werden Verluste ausgeschlossen

Auch bei negativer Kursentwicklung wird dem Inhaber einer Indexpolice nichts abgezogen.
Durch das Lock-In-Verfahren wird das bisher angesparte Kapital gesichert.

Indexpolice - Beispiel mit laufendem Betrag und jdhrlicher Wechselmiglichkeit

. Mundowailt_Indexpartzipation Indexpartizipation Sichere Verzinsung
Fiktive Index steigt Index féllt Index steigt oder fllt
Entwicklung
Kein Wertverlust trotz

negativer Indexentwicklung Jalresbeitrag
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Ertrag aus sicherer Verzinsung

Policenwert zu Beginn

Hp]}_q;;j;ﬁ_ﬁ_r{:m_ﬂ;_'gmn ’ dgshvurheriget:]
Ertrag aus Indexpartizipation . desvarherigen SISICTE NOEIres
Versicherungsjahres
Policenwert 20 Beginn
1. Jahr 2. Jahr 3. Jahr

es dem Kunden ein, dass eine Werterhal-
tungsgarantie durch eine Begrenzung der
Rendite nach oben gewissermalien er-
kauft werden muss.”

Weniger einleuchtend diirfte den
meisten Verbrauchern sein, welche Kri-
terien bei der Produktsuche anzulegen
sind. Experte Andreas Biirse-Hanning
hat fiir Abschlusswillige folgenden Rat:
»Hauptkriterium ist die Uberschussstér-
ke des Anbieters im klassischen De-
ckungsstock, denn nur eine starke Uber-
schussdeklaration ermdglicht auch den
Ankauf qualitativ hochwertiger Index-
zertifikate * So sei die Qualitit der Index-
produkte indirekt abhingig von der Qua-
litat der Uberschussdeklaration im klas-
sischen Deckungsstock, bekréftigt der
Makler. Bilanz- und Gewinnstérke der
Anbieter bestimmten somit ,,die jahrlich
neu festzulegenden Hohen fiir Cap bezie-
hungsweise Partizipationsrate und die
alternativ wihlbare Hohe der sicheren
Verzinsung®.

Zu den Gesellschaften, die cine
Partizipationsrate einem Cap vorziehen,
gehoren derzeit Generali, der Volkswohl
Bund und HDI (siche Tabelle auf Seite
44). Bei diesen Anbietern werden die
Gewinne geschmilert, indem die Kun-
den nur bis zu einem bestimmten Pro-
zentsatz an der Wertentwicklung eines
Indexes beteiligt sind. In der Regel be-
trigt die Beteiligung zwischen 70 und 80
Prozent. Da diese Regelung sowohl fiir
steigende als auch fiir fallende Aktien-
mirkte gilt, kommt es zu einer ,,Glét-
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tung® der Gewinne. Dies hat den Vorteil,
dass auch in einem mittleren bis stark
schwankenden Aktienmarkt positive
Renditen méglich sind. Legt der Aktien-
markt hingegen konstant zu, fihrt der
Versicherte mit einem Cap besser — ins-
besondere dann, wenn dieser nur selten
iiberschritten wird. In einem volatilen
Umfeld, das.von Monaten mit negativen
Entwicklungen geprégt ist, kann sich der
Cap jedoch als hinderlich erweisen, denn
Minus-Monate flieBen in voller Hohe ein,
wenn am Ende eines Indexjahres die mo-
natlichen Renditen aufsummiert werden.
Zum Gliick gilt aus Sicht des Kunden
auch hier: Sollte die Summe der Monats-
renditen negativ sein, kann die jahrliche
Gesamtrendite nie unter null fallen.

Die meisten Gesellschaften orientie-
ren sich bei der Renditeerfassung nicht
wie die Niirnberger am Dax, sondern am
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Euro Stoxx 50. Hier partizipiert der
Kunde an der Kursentwicklung der 50
fiihrenden Unternehmen im Euroraum.
Nur beim Volkswohl Bund aus Dort-
nnd besteht die Moglichkeit, sich ent-
weder fiir den Dax oder den Euro Stoxx
50 zu entscheiden. Ein bisschen von al-
lem und noch mehr bietet der Kolner
Lebensversicherer HDI mit seiner Index-
police TwoTrust Selekt. Hier steht Versi-
cherten, die sich fiir die Aktien-Partizi-
pation entscheiden, ein Mix aus derzeit
sechs internationalen Aktienindizes zur
Verfiigung.

Im Korb befanden sich zum Stichtag
1. Juni 2015 neben dem Dax (11,6 Pro-
zent) und dem Euro-Stoxx-50 (12,4 Pro-
zent) auch der US-Index S&P 500 (20,9
Prozent), der japanische Nikkei 225 (14,5
Prozent), der britische FTSE 100 (21,1
Prozent) sowie der Schweizer SMI (19,4
Prozent). Die breite Streuung im Rahmen
des Indexportfolios MultiSelekt-Konzept
dient laut HDI dazu, die Abhéngigkeit
von der Entwicklung eines einzelnen In-
dexes zu verringern. Zudem erhéhe sich
durch die Streuung die langfristige Ren-
ditechance fiir den Kunden.

Dem Kunden muss allerdings auch
klar sein, dass seine Beitrige nicht zu 100
Prozent in die Aktienbeteiligung flieflen
— oftmals sind es deutlich weniger. Bei
HDI etwa stand im Juni 2015 lediglich
eine Beteiligungsquote von 44,26 Pro-
zent zu Buche. Auf der Unternehmens-
Webseite heilit es dazu, dass man die
Beteiligung am Kapitalmarkt steuere, um
sicherzustellen, dass Verluste fiir den
Kunden jederzeit ausgeschlossen seien.
Demnach tiberwacht ein internes Stabili-
tdtssystem die Schwankungen am Kapi-
talmarkt. Dabei gelte der Grundsatz: ,,Je
geringer die Schwankung, desto hoher
die Beteiligung am Kapitalmarkt — und
umgekehrt®. HDI weist die Quote jeweils
zu Beginn eines Monats aus.

Dass die Produktmacher fest an den
Erfolg von TwoTrust Selekt glauben, wird
daran deutlich, dass die Indexpolice seit
Jahresbeginn auch gegen laufenden Bei-
trag in allen Schichten der Altersvorsorge
erhdltlich ist, nachdem sie Mitte 2014
zundchst nur als Einmalbeitragsprodukt
lanciert wurde.

Die R+V Versicherung in Wiesba-
den hat ihre IndexInvest-Produktfamilie
bereits vor zwei Jahren auf eine breitere
Basis gestellt. Seit August 2013 wird die
Indexpolice auch als Riester- und Riirup-



Rente sowie in der betrieblichen Alters-
versorgung (bAV) angeboten. Die Ries-
ter-Variante von IndexInvest kann bereits
ab einem laufenden Beitrag von monat-
lich zehn Euro abgeschlossen werden, der
jahrliche Mindestbeitrag muss bei 60
Euro liegen. Im Fall der Riirup-Rente
betrigt der Mindestbeitrag 25 Euro mo-
natlich oder 300 Euro jihrlich, alternativ
kann sie fiir einen Einmalbeitrag ab
5.000 Euro erworben werden. Die Min-
destlaufzeit bis zum Rentenbeginn be-
trigt nach R+V-Angaben jeweils zwdif
Jahre, Zuzahlungen ,,zur steuerlichen
Optimierung® seien moglich.

Eine Laufzeit von deutlich weniger
als zwolf Jahren macht aus Sicht von
Branchenexperten wenig Sinn — und
zwar nicht nur aus steuerlichen Griinden.
So riit Makler Biirse-Hanning davon ab,
eine Indexpolice abzuschliefen, wenn
der persdnliche Anlagehorizont weniger
als zehn Jahre betriigt. Zudem sollten
Verbraucher die Finger von Indexpolicen

lassen, wenn sie ,nicht aktiv mit den
jéhrlichen Uberschussmitteilungen um-
gehen koénnen oder wollen und damit
zugleich ihr Recht der Indexabwahi zu-
gunsten der sicheren Verzinsung nicht
nutzen®, fiigt der Aures-Chef hinzu.

Dass Indexpolicen inzwischen auch
im Rahmen der betrieblichen Altersver-
sorgung angeboten werden, sieht Biirse-
Hanning nicht unkritisch — zumindest
aus dem Blickwinkel der Makler. ,,Index-
produkte erfordern eine laufende Kun-
denbetreuung insbesondere in Bezug auf
die jéhrliche Indexoption. Im Rahmen
der bAV ist dies im Belegschaftsgeschaft
meist weder zeitlich noch inhaltlich fiir
den Makler darstellbar®, gibt er zu be-
denken.

Doch nicht nur in Bezug auf bAV-
Bereich fiirchtet Biirse-Hanning, dass die
»Index-Offensive” der Versicherer ste-
ckenbleiben kénnte. Zwar hilt er die In-
dexpolice fiir eine ,,gute Innovation®,
doch er befiirchtet, dass das Produkt ,,von
der breiten Maklerschaft“ nicht ange-
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nommen werde, ,,da man hier immer
noch dem im Niedrigzinsumfeld nicht
mehr finanzierbaren klassischen De-
ckungsstockprodukt nachlauft®,

Deutlich optimstischer dufiert sich
Dr. Sebastian Grabmaier, Vorstandsvor-
sitzender des Miinchener Makler-
pools Jung, DMS & Cie. (JDC), zur Zu-
kunft der Indexpolice. ,,Aufgrund des
historisch niedrigen Zinsniveaus suchen
Makler nach Alternativen zu klassischen
Produkten, die einerseits Garantien bie-
ten — zumindest Beitragsgarantien — und
andererseits nicht zu kompliziert sind.*
Im Gegensatz zu bisher angebotenen
Fondspolicen wie etwa Hybrid-, CPPI-
oder Wertsicherungsmodelle — die laut
Grabmaier fiir den Normalkunden oft-
mals schwer verstindlich sind — seien
Indexpolicen verhéltnismiBig leicht zu
verstehen, da sich deren Wertentwick-
lung am jeweils hinterlegten Index orien-
tiere. Zudem béten sie in der Regel gute
Renditechancen, ergéinzt der Vertriebsex-
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Indexpolicen im Vergleich

Die Allianz startete 2007 mit IndexSelect als Pionier in den Markt. Seitdem hat sich viel getan: Zu den jiingsten Anbietern von Indexpolicen
zahlt die Zurich Versicherung - sie lancierte ihr Produkt Vorsorgegarantie Plus im April 2015 — weitere Versicherer diirften folgen.

Quelle: Aures und eigene Recherchen
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perte (siche auch Tabelle auf Seite 40).
Kritiker von Indexpolicen monieren al-
lerdings, dass die Renditechancen von
Indexpolicen besser sein konnten, wenn
die Versicherer ihre Produkie am Perfor-
mance-Index statt am Kurs-Index aus-
richten wiirden. So stellt in den meisten
Indexpolicen der Euro Stoxx 50 den Re-
ferenzindex dar — aber eben nur in Form
des Kurs-Indexes. Dieser ldsst die Divi-
dendenrendite der Aktien unberiicksich-
tigt. Der Performance-Index schliefit
hingegen die Dividenden mit ein und
schneidet daher besser ab als der Kurs-
Index. Im Mittel liegt die Differenz zwi-
schen den beiden Indizes bei knapp drei
Prozentpunkten im Jahr.

Die Experten vom Institut fiir Vor-
sorge und Finanzplanung (IVFP) weisen
allerdings darauf hin, dass die Rendite-
einbuBen fiir den Kunden keineswegs so
grof} sind wie die oben genannte Diffe-
renz. Zum einen fliefe die Dividenden-
rendite ohnehin nicht eins zu eins in die
Indexpolice ein, zum anderen verhindere
meist der Cap, dass der Kunde den hohe-
ren Ertrag auf Basis des Performance-
Indexes iiberhaupt zu Gesicht bekdme.

Niirnberger-Vorstand Vof3 ist den-
noch sichtlich froh, dass er diese Debatte
nicht fithren muss. Der Kurs des Euro
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Stoxx 50 partizipiere nur an den Wertent-
wicklungen der Einzeltitel, nicht aber an
den Dividenden, so VoS, wihrend der
Dax als Performance-Index sowoh! von
der Wertentwicklung der Einzeltitel als
; auch den Dividenden profitiere. ,,Letztere
machen derzeit rund 30 Prozent der Ge-

Andreas Biirse-Hanning, Aures Finanz:
JIndexpolicen ermdglichen eine Beteiligung
an den Aktienmarkten ohne Verlustrisiko.”

samtrendite des Dax aus®, sagt der Versi-
cherungsmanager. Insbesondere im Ver-
gleich zum Euro Stoxx 50 halte man den
Dax fiir iiberlegen. Dies liege insbeson-
dere an dem ,,ausgewogenen Branchen-
mix im Dax, wihrend im Euro Stoxx 50
Finanztitel immer noch sehr stark vertre-
ten sind*, so Vof weiter.

Anders als die meisten Mitbewer-
ber beriicksichtigt auch die Bonner Zu-
rich Versicherung in ihrer neuen, seit
1. April erhiltlichen indexgebundenen
Finmalbeitragspolice Vorsorgegarantie
Plus, eine Beteiligung der Kunden an
den Dividendenrenditen. Dazu wurde als
zugrunde liegender Basisindex der Sto-
xx-Global-Select-Dividend-100-Net-To-
tal-Return-Index gewdhlt. Dieser bein-
haltet Aktien von 100 europédischen,
nordamerikanischen und asiatischen
Unternehmen mit den, so Zurich, ,,je-
weils besten Dividendenertriagen in ih-
rem jeweiligen Markt®™. ,.In unserer In-
dexpolice wird der Net-Total-Return-
Index verwendet, bei dem die Dividen-
den nach Abzug der Steuern reinvestiert
werden, das heifit bei unserem Produkt
kommen die Dividenden dem Kunden
zugute®, erlautert Marcus Nagel, Zurich-
Vorstand fiir das Lebensversicherungs-
geschift.




Auf Laien diirfte der von Zurich ge-
wiéhlte Index mit dem sperrigen Titel
durchaus exotisch wirken. Doch in Bonn
hat man sich bewusst gegen einen promi-
nenten und prestigetriichtigen Index, wie
etwa den Dazx, ausgesprochen. ,,Jm Zuge
der Produktentwicklung haben wir die
im Markt fiir Indexprodukte verwende-
ten Indizes genau analysiert*, sagt Nagel.
Dabei stand vor allem eine mdglichst
geringe Schwankung der Werte im Vor-
dergrund — doch nicht nur, wie der Zu-
rich-Vorstand betont: ,,Neben einer redu-
zierten Volatilitét fiir ein Altersvorsorge-
produkt war uns eine gute Performance
und die Dividendenstrategie wichtig.
Der zugrunde liegende Basisindex verei-
ne all diese Punkte und kdnne sich im
Marktvergleich sehen lassen. Bei Zurich
behdlt man sich aktuell vor, die Police
kiinftig auch fiir laufende Beitriige zu
offnen. Man arbeite derzeit an Ausbau-
stufen des Produktes, heift es.

Folgt man der Argumentation von
Sebastian Grabmaier, kénnte sich die

Zurich-Strategie als riskant erweisen.
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{ Entscheidungskriterien bei Indexpolicen

Der JDC-Chef betont, dass es sehr wich- | seien dariiber hinaus, ob es externe Pro-

tig sei, welcher Index bei einer Fondspo-
lice hinterlegt sei. ,,Je bekannter der In-
dex, desto liquider ist der Markt und da-
mit auch geeigneter fiir eine Indexpoli-
ce”, so Grabmaier.

Diese Aussage diirfte Jirgen Vof
freuen. Er sei tiberzeugt davon, dass der
Dax fiir den deutschen Kunden ,,greifba-
rer* sei. Sie kénnten sich zum Dax eine
eigene Meinung bilden, ohne dafiir ,,cine
Borsenzeitung zu abonnieren oder ein
Borsenexperte sein zu miissen®,

Wer mit dem Abschluss einer In-
dexpolice liebdugelt, sollte nach Dafiir-
halten von Marktbeobachter Grabmaier
allerdings nicht den Fehler machen, sich
nur von bekannten Namen leiten zu las-
sen. ,,Kunden sollten auf die Qualitiit des
Anbieters achten und sich dabei die Frage
stellen, ob der gewdhlte Versicherer auch
in 20 oder 30 Jahren in der Lage ist, die
vereinbarte Rente zu zahlen Wichtige

duktratings hinsichilich Flexibilitét in der
Anspar- und Auszahlungsphase sowie
der Kostenquote gebe.

Maklern sagt Grabmaier, dass die
Herausforderungen dhnlich wie bei nor-
malen Fondspolicen seien. ,.Vermittler
miissen ihre Kunden iiber mégliche
Wertschwankungen aufkliren und soll-
ten im Vorfeld genau klidren und doku-
mentieren, ob und welche Garantien der
Kunde wiinscht, das Produkt also fiir den
Kunden geeignet ist und seinen individu-
ellen Bedirfnissen entspricht.“ Zusam-
mengefasst konnte man von einer ,,be-
darfsgerechten Beratung® sprechen. Ob
dies eine Phrase ist, darf natiirlich jeder
Leser fiir sich selbst entscheiden. |

Lorenz Klein, Cash.

@CASH.ONLINE
Mshr zu Indexpalicen* unter:
| www.cash-online,de/thema-indexpolicen
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% Arbeitskraftsicherung fiir alle Berufe.

.

garter findet jeder seinen Platz.

Der Vorsorgeversicherer

Zukunft machen wir aus Tradition.

Die Stuttgarter



